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RENCONTRE D’AFFAIRES DANS LA FILIERE EQUINE '*‘;E%

La Chambre Francaise de Commerce et d’Industrie du Maroc
(CFCIM) organise du 18 au 20 octobre 2022 une rencontre d’affaires
dans la filiere équine en marge de la 13e édition du Salon

International du Cheval d’El Jadida.

Cette rencontre a pour objectif de mettre en avant les nombreuses opportunités
d’affaires que recéle le marché équestre au Maroc via une présentation sectorielle

et des moments de networking.

Une occasion idéale pour les entreprises frangaises souhaitant prospecter le

marché marocain.

)
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Economie

Investissement de 2 Mds DH (200 M €) depuis 2012,

7 Mds DH (650 M €) générés en 2018 soit 0,6 % du PIB du Maroc

Plus de 30 000 emplois directs et indirects dénombrés dans la filiere

En 2021, le total retour a la filiere était de 440 M DH (environ 44 M €) (allocations
courses, primes de naissances, primes de concours, projets filiere, sponsoring

filiere...)

Infrastructures

La Société Royale d’Encouragement du Cheval « SOREC » gere au Maroc :

7 hippodromes et 2 champs de courses

2 Centres d’entrainement a Bouznika et a Bouskoura (en cours de construction)

5 haras et 45 Centres de Promotion de I'Elevage Equin et stations de monte
L'Institut National du Cheval dédié a la formation pour les métiers de la filiere
équine

La Clinique Equine de I'Institut Agronomique Vétérinaire Hassan Il a Rabat

Le Centre National d’Insémination Artificielle Equine de Bouznika (CNIAEB)

Le Centre national de transfert d’embryon de Meknés (CNTEM)
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%% La population équestre

5 Races : Barbe, Arabe Barbe, Pur-sang Arabe, Pur-sang Anglais, Pur-sang Anglo-arabe
Le nombre de naissances annuelles sur les 5 principales races a augmenté de 30% entre
2011 et 2021, avec une nette amélioration de la qualité génétique

Le nombre de naissances déclarées en 2021 est de 4 830 naissances.

206 étalons nationaux mis a la disposition des éleveurs.

1.118 étalons privés approuvés pour la reproduction.

3,2 MDH (environ 320 000 €) de semences importées et subventionnées, des meilleurs

étalons Pur-sang arabe

9 201 saillies réalisées en 2020

I@ Autres informations

=+ de 2 400 événements équestres organisés par an (+30% par rapport a 2011)

= 31 concours d’élevage organisés en 2019 ; 21,8 MDH (environ 2,18 M €)
d’allocations

= 23 concours d’élevage organisés ; 18,1 MDH d’allocations

= Pour des raisons de crise sanitaire, aucun concours de Thourida n’a été organisé en
2021 (6 en 2020 et 24 en 2019)

= 30 structures operent dans le tourisme équestre

= 800 amateurs par an pour le tourisme équestre




‘@) LA REUSSITE DU PLAN DECENNAL 2011-2020

Le plan s’est organisé autour de trois axes avec une approche géographique,
culturelle et socio-économique :

= Développement de [‘utilisation du cheval (Tbourida, sports équestres, arts
équestres, etc.),
= Développement de l'activité de course,

» Sauvegarde et promotion du cheval Barbe.

Les objectifs fixés en 2011 sont globalement atteints :

= Atteindre 7 Mds DH générés par la filiere

= Développement de l'utilisation du cheval et du tourisme équestre,

= Accroissement de la visibilité internationale du Maroc dans le secteur équin
(organisation d’une épreuve qualificative pour les JO 2020 de Tokyo),

= Sauvegarder et promouvoir le cheval de race Barbe (800 en 2011 contre 2 000 en

2018).
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LES OPPORTUNITES DU SECTEUR (2/2) RV

|@ D’apreés la SOREC, les principaux axes de la stratégie 2020-2030 seraient :

= |La promotion du tourisme équestre,

= |Le développement des courses marocaines au niveau national et international.

= |’intégration de la nouvelle stratégie de développement du Plan Maroc Vert
« Génération Green » 2020 — 2030. Cette nouvelle stratégie vise a consolider les
acquis de la filiere équine des dix dernieres années, tout en donnant la priorité a
I’élément humain, pour faire émerger une classe moyenne agricole en mesure de

jouer un réle important dans I’équilibre socio-économique du milieu rural.

Rﬂ& UN MARCHE REGROUPANT DE NOMBREUSES OPPORTUNITES

Des besoins sur des sujets qui représentent des opportunités pour l'offre
francaise :

" |nsémination,

= Professionnalisation de I'élevage,

= Produits vétérinaires,

= Formation (guides, éducateurs, ...),

® |nfrastructures,...etc.




POURQUOI PARTICIPER ? &3

7k
A

S’informer sur l'actualité de la filiere

Participer a la réunion d’information organisée par la CFCIM en présence
d’un public de choix,

Présenter votre offre a des décideurs publics et privés,

S’informer sur l'actualité de la filiere équine au Maroc, découvrir ses
besoins et identifier ses opportunités,

Gagner en visibilité en rencontrant de nouveaux partenaires et clients,

Affirmer votre présence et vous faire connaitre.

Faciliter votre prospection

Accéder a My CFCIM, une plateforme de networking en ligne,

Faciliter votre prospection par des programmes de rendez-vous
personnalisés,

Initier des courants d’affaires en rencontrant de nouveaux partenaires

locaux.
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Qui sommes-nous ?

La CFCIM a pour mission d‘accompagner et de conseiller les sociétés francaises et marocaines. Elle a développé un ensemble de
prestations visant a apporter a ses membres les meilleures solutions liées au conseil et au développement des affaires.

Elle propose également des solutions adaptées en matiére de formation grace a son Campus et met a disposition des
entreprises des formules locatives innovantes au travers de ses 4 parcs industriels.

La CFCIM est membre de la Team France Export en tant que représentant unique du service public Business France au Maroc.
A ce titre, la CFCIM travaille conjointement avec le Service Economique de I'Ambassade de France, les CCEF et I'ensemble des
CCl et organismes publics francais.

I%‘\ 90

1000 entreprises

4 000 entreprises accompagnées en
adhérentes 2021

évéenements
organisés par an



Bulletin d'inscription

(a remplir en majuscules et a envoyer par fax ou par e-mail)

Descriptif de I'offre* RAISON SOCIAIC ..ottt e e eessee e eseeeeeeneeene e s

OFERE MAROC AT S S & oot e e e e e et aeeaeeeraan et ——————aetaesnnnanes
° Présentation du marChé équin au Maroc suivie .............................................................................................................................................
d’un cocktail networking 2 000 EUR VI O o e e e oo e e s e e e e e et v et v e s er et e ereeare e

* Visite du salon

el Représentant de I'entreprise
* Programme de rendez-vous B to B qualifiés

NOM/PIENOM & ..ottt ettt ee e e saesee et seneesee s ene
Total TTC 2 000 EUR FONCHION & oo e e s
(1) |7/ IO
Pour confirmer votre inscription et procéder au paiement, E-mail
veuillezremplir ce formulaire. |
Bon pour accord le ..................... [ e /2022

Date limite d’inscription : 16 septembre 2022

Signature et cachet obligatoires

* Notre offre ne comprend pas le voyage et I’hébergement, nous serons en mesure de vous
communiquer des hétels a tarifs négociés si vous le souhaitez.
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https://www.cfcim.org/wp-admin/admin-ajax.php?action=frm_forms_preview&form=cih4j2422232332

C;. CHAMBRE FRANGAISE
CI DE EDMMEHCEEEFD'INDUSTHIE T E A M
DU MAROC FRANGE

— EXPORT——

Les conditions de vente

= La CFCIM s’engage a mettre en ceuvre tous les moyens nécessaires a la réalisation de la prestation. Les résultats dépendent de I'intérét des prospects pour I'offre présentée, sous
réserve de la disponibilité de I'information. En aucun cas, la CFCIM ne saurait étre responsable des dommages indirects tels que : perte d'un marché, préjudice commercial,
trouble commercial quelconque.

= Dans le cas ou I'entreprise cliente dispose de contacts ou d’une représentation au Maroc, il est impératif de le préciser dés le départ, en indiquant si ces contacts peuvent étre
approchés dans le cadre de la prestation.

= Le paiement d’'un acompte de 50 % est demandé a la commande, et les 50 % restants a la livraison de la prestation.
= Toute modification, en cours de prestation, devra étre signalée par écrit et pourra éventuellement donner lieu a un nouveau bon de commande, qui remplacera le précédent.

= Les résultats de la prestation sont la propriété exclusive du client. Il est toutefois expressément rappelé que la CFCIM reste propriétaire des données, des connaissances, du savoir-
faire et des méthodologies qu’elle détient ou avait obtenus avant le début de la prestation.

= « La CFCIM traite de données personnelles aux fins d’évaluations de vos attentes quant a la prestation demandée. Les destinataires des données vous concernant sont
uniquement les collaborateurs de la CFCIM et éventuellement les organismes démarchés.

= Vos données personnelles collectées seront conservées pendant 5 ans, dans la base de données de la CFCIM. Conformément a la Loi 09-08, promulguée par le Dahir n°® 1-09-15 du
18 Safar 1430, vous bénéficiez d’un droit d’acces, de rectification et d’opposition aux informations qui vous concernent. Vous pouvez exercer ce droit : Soit en adressant
un courrier (avec accusé de réception) a I'adresse postale suivante : CFCIM, 15 Avenue Mers sultan, 20250, Casablanca, Maroc, soit en envoyant votre requéte par mail a I'adresse
électronique suivante : Protection.donnees@cfcim.org, (Seules les demandes signées, accompagnées de la photocopie d'une piece d'identité, seront traitées). Pour plus de détails
veuillez consulter notre politique de protection des données personnelles disponible sur notre site web a [I'adresse: https://www.cfcim.org/wp-
content/uploads/2021/03/Politique-de-protection-des-donnees-personnelles-de-la-CFCIM1.pdf

= L’entreprise cliente autorise la CFCIM a transmettre tout ou partie des éléments de cette prestation a Business France afin de permettre a I’Agence d’assurer un suivi adéquat
dans le cas ou elle souhaiterait aborder d’autres marchés.

Je reconnais avoir lu et accepté les conditions générales de vente de la CFCIM accessibles a I’adresse :
https://www.cfcim.org/wp-content/uploads/2019/08/Conditions-generales-et-particulieres-de-vente V2.pdf

11 et m’engage a les respecter sans réserve.
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mailto:Protection.donnees@cfcim.org
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€ S s TEAM
DU MAROC FRANCE
N —EXPORT—

Chéque Relance Export o

Vous étes autoentrepreneur, une TPE, PME ou ETI frangaise ?

Bénéficiez d’une aide financiére pour vos projets a I'export !

p Le chéque Relance Export est un dispositif d’aide publique qui permet

de prendre en charge, sous conditions, une partie du montant de vos prestations export !

Rendez-vous sur le site de la Team France Export pour faire la demande d’une prise en charge sur :
- Nos prestations individuelles (étude de marché, test sur offre, mission de prospection...)
- Nos prestations collectives (mission collective, participation a un pavillon France sur un salon...)
https://www.economie.gouv.fr/files/files/directions services/plan-de-relance/Guide-mesures-relance-exportations.pdf

12
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https://www.teamfrance-export.fr/solutions/cheque-relance-export
https://www.economie.gouv.fr/files/files/directions_services/plan-de-relance/Guide-mesures-relance-exportations.pdf

Quels sont les dispositifs
de financements et
d'accompagnement a I'export ?

bpi

Pour en savoir plus, contactez :

Nombreuses sont les solutions d’aide a l'exportation destinées aux M. Mael MBAYE
Regional Manager - North Africa

+33689308791
mael.mbaye@bpifrance.fr

entreprises qui souhaitent développer leur activité a I'international :

= BPI France Export : Bpifrance, Coface et Business France ont noué un

partenariat et créé le label « Bpifrance Export » qui permet a des Ou 'une des directions régionales de
Bpifrance :

entreprises sélectionnées de bénéficier d’un accompagnement _
www.bpifrance.fr/Contactez-nous

personnalisé a [linternational et d’une offre de financement
adaptée.
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mailto:mael.mbaye@ext.bpifrance.fr
https://www.bpifrance.fr/Contactez-nous

= Les aides régionales :

Les régions proposent également
plusieurs aides a I’export pour
inciter les entreprises a se
développer a I'international

(subventions, accompagnement...)

REGION

NORMANDIE

Cliquez ici pour découvrir les solutions d’aides aux
salons et a la prospection internationale
prpposées par la région Normandie

BRETAGNE

Cliquez ici pour découvrir les solutions d’aides aux
salons et a la prospection internationale proposées

La Région
Auvergne-Rhone-Alpes

Cliquez ici pour découvrir les solutions d’aides aux

par la région Bretagne

ADOCC

Région Occitanie

Agence de Ddveloppement Economigue

Hub entreprendre - Accueil (laregion.fr)

salons et a la prospection internationale proposées
par la région Auvergne-Rhone-Alpes

Région

PAYS DE LA LOIRE

Cliquez ici pour découvrir les solutions d’aides aux
salons et a la prospection internationale proposées
par la région Pays de la Loire

(PN

Hauts-de-France

Cliquez ici pour découvrir les solutions d’aides aux
salons et a la prospection internationale proposées
par la région Hauts-de-France
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https://www.teamfrance-export.fr/auvergnerhonealpes/solutions/potentiel-demarche-export
https://ports.bretagne.bzh/jcms/prod_397218/fr/pass-export-salon
https://www.paysdelaloire.fr/no_cache/actualites/actu-detaillee/n/prim-export/
https://aides.normandie.fr/impulsion-export
https://www.cfcim.org/wp-content/uploads/2020/08/Flyer-CIE-version-TFE.pdf
https://hubentreprendre.laregion.fr/

Vos contacts privilégiés

Khadija EL IDRISSI Nadia DAHBI

Responsable des missions collectives et individuelles Chargée de la Filiere Santé, Art de vivre
TEAM FRANCE EXPORT TEAM FRANCE EXPORT

Tél. 14212 (0) 522 43 96 06 Tél. 14212 (0) 522 43 96 07

E-mail : kelidrissi@cfcim.org E-mail : ndahbi@cfcim.org

Adresse : 15 avenue Mers Sultan Adresse : 15 avenue Mers Sultan

20130 Casablanca - Maroc 20130 Casablanca - Maroc
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https://www.facebook.com/CFCIM.Maroc/
https://www.linkedin.com/company/cfcim/?viewAsMember=true
https://twitter.com/CFCIM1

