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DE COMMERCE ET D’INDUSTRIE

(' CHAMBRE FRANCAISE
DU MAROC

Cher Partenaire,

e la compétence et des idées naissent des projets : l'entreprise, une
D aventure humaine formidable portée par des ambitions, que nous

accompagnons au quotidien.
Aux cOtés des porteurs de projets et des chefs d'entreprise depuis plus d'un
siecle, la Chambre Francaise de Commerce et d'Industrie du Maroc est un
partenaire incontournable pour vous guider a travers son expertise de
I'environnement économique, la connaissance de votre secteur d'activité, la
mise en relation avec les intervenants appropriés a vos besoins ou encore le
conseil et I'assistance dans toutes vos démarches.

Pour doter votre entreprise des meilleures conditions pour son
développement, la CFCIM propose a ses adhérents des solutions clés en
main de qualité pour renforcer leur présence dans le paysage économique,
au Maroc comme a l'international.

En 100 ans, notre Chambre a su tisser des liens étroits avec les autorités,
institutions et entreprises marocaines, aupres desquelles elle bénéficie d'un
fort capital confiance.

1¢ CCl Francaise a lInternational, la CFCIM est également délégataire de
service public de Business France, qui en a fait son partenaire et
représentant exclusif au Maroc. Elle travaille aussi en parfaite synergie avec
I'Ambassade de France au Maroc, son Service Economique, les Consulats
Généraux de France et le Comité Maroc des Conseillers du Commerce
Extérieur de la France.

Tous ces réseaux facilitent considérablement le développement des affaires
des entreprises que NouUs accomMpagnons.

Pres de 4 000 entreprises nous font confiance, qu'elles soient en création ou
en phase de développement. Chaque succes est une expérience
mutuellement enrichissante qui ouvre un nouvel horizon et c'est avec une
véritable fierté que nous participons, au quotidien, a la dynamique
économique du Royaume.

La CFCIM, votre Business Partner !

Philippe CONFAIS

Directeur Général
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»
(C;’ LA CFCIM : QUI SOMMES-NOUS ?

La CFCIM est une association privée, de droit marocain, qui a pour mission de :

e Promouvoir les relations économiques entre la France et le Maroc
® Favoriser limplantation et le développement des entreprises dans le Royaume
® Développer le potentiel international des entreprises marocaines

® Accompagner les entreprises dans le développement des compétences de leurs

collaborateurs par le biais de la formation
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@ ADHERER A LA CFCIM
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- BOURSE D'AFFAIRES EN LIGNE

= APPELS D'OFFRES EN LIGNE

- LIVE & REPLAY - EVENEMENTS DIFFUSES EN DIRECT

- RENCONTRES NETWORKING CAFTER-WORK, DEJEUNERS NETWORKING, ETC.)
- FORUMS

- REUNIONS D'INFORMATION

- REVUE ET NEWSLETTER CONJONCTURE

- REGARDS D'EXPERTS

- COMMISSIONS

- FONDS DOCUMENTAIRE ET DEMANDES D'INFORMATION

- FICHES-MARCHES SECTORIELLES

- PRESENTATIONS DES INTERVENANTS

- ASSISTANCE AU DEPOT DES DOSSIERS DE DEMANDE DE VISA

- PROPRIETE INTELLECTUELLE (OMPIC)

- CFCIM ACTUS - REVUE DE PRESSE




ANNUAIRE
DES ADHERENTS DECOUVREZ LA COMMUNAUTE D'AFFAIRES DE LA CFCIM

« Développer vos opportunités de business

« Augmenter votre visibilité grace a une fiche détaillée

« Elargir votre réseau

« Filtrer les entreprises en fonction de vos besoins

« Personnaliser votre page sur I'annuaire en y rajoutant
la présentation de votre société ainsi que les photos et
coordonnées de vos équipes

ACCESSIBLE
VIA VOTRE

+4 O O O /—FICHES ENTREPRISES

any

conTAcT: Seloua EL MAATAOU! /p51



BOURSE D'AFFAIRES EN LIGNE
BENEFICIEZ EN PRIORITE DES OPPORTUNITES D'AFFAIRES PARTAGEES

PARTAGEES CHAQUE MOIS
OPPORTUNITES

D'AFFAIRES

conTAcT: El Houssine OUASSAH! /p51

APPELS D*OFFRES EN LIGNE
DECOUVREZ LES APPELS D'OFFRES MARQUANTS DU MARCHE MAROCAIN

« Etre alerté des derniers appels d'offres et accéder aux archi
o Télécharger leurs détails

GRATUIT
POUR

L'ENSEMBLE
DES APPELS
D'0FFRES

PUBLICS ET PRIVES
PUBLIES

conTAcT: EI Houssine OUASSAH! /p51

LIVE & REPLAY- EVENEMENTS DIFFUSES EN DIRECT
SUIVEZ LES EVENEMENTS DIFFUSES COMME SI VOUS Y ETIEZ

Suivre en direct les événements diffusés par la CFCIM
Poser des questions aux intervenants oU que vous soyez

POUR
L'ADHERENT

+ 8 _ CONNECTEES EN TEMPS REEL
REGIONS

contact: Nabil RIFKI /p51



RENCONTRES NETWORKING
ELARGISSEZ VOTRE RESEAU ET FAITES DU BUSINESS

Elargir vos réseaux en local comme en régions
After-Works, Déjeuners Networking, Rencontres

_ ORGANISEES
RENCONTRES CHAQUE ANNEE

NETWORKING

conTAcT: Fatima-Ezzahra JAMIL /p51

FORUMS
BENEFICIEZ DE CONTACTS AU PLUS HAUT NIVEAU

o Profiter d'un cadre privilégié d'information, d'analyse et de
« Echanger autour de thémes d'actualité animés par des Mj
et de Hauts Responsables de 'Administration Centrale

GRATUIT
POUR

ORGANISES A CASABLANCA
ET REGIONS

FORUMS
ANNUELS

coNTACT: Meryem YOUSRI /p51

REUNIONS D'INFORMATION
PARTICIPEZ ACTIVEMENT A LA VIE ASSOCIATIVE DE LA CFCIM

Etre au fait de I'actualité et s'informer
Développer son réseau

_ ORGANISEES A CASABLANCA
REUNIONS ET REGIONS

D'INFORMATION

conTAcT: Elsa KONAN /p51




REVUE ET NEWSLETTER CONJONCTURE
RECEVEZ VOTRE REVUE NOMINATIVEMENT ET MENSUELLEMENT

Exploiter des contenus exclusifs et a forte valeur ajoutée
nterviews exclusives et éclairages d'experts

ATUIT

wn | RN 10 O
L'ADHERENT NUMERDS DISTRIBUES MENSUELLEMENT

PAR AN

contact: Nadia KABBAJ /p51

REGARDS D'EXPERTS
DISPOSEZ DE CONSEILS ET DE SOLUTIONS PRATIQUES

« Apporter vos conseils et solutions d'experts
o« Profiter d'éclairages dans différents domaines :
management, marketing, fiscalité, droit des affaires...

GRATUIT
POUR

PAR NUMERO CONJONCTURE

conTacT: Nadia KABBAJ /p51

COMMISSIONS
PRENEZ DU RECUL PAR RAPPORT A VOS PROBLEMATIQUES D'ENTREPRISE

Commissions Juridique, Fiscale et Sociale, Appui Aux
ntreprises, Enseignement, Formation et RH...

ATUIT
POUR DES REUNIONS

y - MENSUELLES ISSUES DE CHACUNE
LADHERENT & DES ACTIONS DES COMMISSIONS
CONCRETES

conTact: Elsa KONAN /p51



FONDS DOCUMENTAIRE ET DEMANDES D'INFORMATION
POSEZ-NOUS VS QUESTIONS QUAND VOUS VOULEZ

Obtenir des réponses aux questions juridiques, fiscales...
Disposer d'informations immédiatement exploitables

+90%

DE TAUX DE SATISFACTION
DEMANDES
TRAITEES /AN

conTAcT: El Houssine OUASSAHI /p51

FICHES-MARCHES SECTORIELLES
SUIVEZ L'EVOLUTION DES SECTEURS D'ACTIVITE STRATEGIQUES DU MAROC

« Vous renseigner sur les opportunités a saisir et les contacts
o Suivre des secteurs tels que : NTIC, Agroalimentaire, BTP,
Infrastructures, Industries, Energies, Sport, Offshoring...

GRATUIT

, POUR
MARCHES SECTORIELLES
DISPONIBLES

contact: Charafa CHEBANI /p51

PRESENTATIONS DES INTERVENANTS
TELECHARGEZ LES DOCUMENTS DE NOS EXPERTS-INTERVENANTS

Disposer de présentations en ligne
Profiter pleinement du contenu

A TELECHARGER
PRESENTATIONS

conTAcT: Elsa KONAN /p51




ASSISTANCE AU DEPOT DES DOSSIERS DE DEMANDE DE VISA

BENEFICIEZ D'UN ACCUEIL ET D'UNE ASSISTANCE PERSONNALISES POUR
VOS DEMANDES DE VISAS D'AFFAIRES OU TOURISTIQUES™*

Vérifier les dossiers de demandes de visa avant leur dép6t
Service ouvert aux collaborateurs de I'entreprise adhérente
ainsi qu'a leur conjoint et enfants

DE DEMANDES
DE VISA TRAITES PAR AN

conTAcT: Chantal MAUREL /p51

* Sans garantie d'obtention

PROPRIETE INTELLECTUELLE (OMPIC)
GAGNEZ DU TEMPS AVEC LES SERVICES DE L'OMPIC A LA CFCIM

o Un espace des services de I'OMPIC au centre de Casablan
o Vos démarches de propriété industrielle et commerciale 2

EFFECTUES CHAQUE w O O
ANNEE A LA CFCIM +

DEPOTS
DE MARQUES

contact: Siham MOUSSAOUI /p51

CFCIM ACTUS - REVUE DE PRESSE
RECEVEZ CHAQUE MATIN VOTRE REVUE DE PRESSE ECRITE

Rester informé de I'actualité Business
Recevoir une sélection d'articles économiques clés de la
presse marocaine et francaise

POUR
L'ADHERENT

PUBLIES
QUOTIDIENNEMENT

conTact: El Houssine OUASSAH! /p51



Q CREER/IMPLANTER

SON ENTREPRISE




@ CREER/IMPLANTER
SON ENTREPRISE

L o

1

- CREATION D'ENTREPRISE AU MARQG
- PARCS INDUSTRIELS

- KLUSTER CFCIM

- HEBERGEMENT DE V.LE. (VOLONTAIRES INTERNATIONAUX EN ENTREPRISE)

- HEBERGEMENT D'ENTREPRISES




CREATION
D'ENTREPRISE CREEZ VOTRE ENTREPRISE EN MOINS DE 3 SEMAINES

« Gérer votre projet a distance

o Profiter de la notoriété et de I'image de la CFCIM auprés de
I'administration marocaine

« Obtenir toutes les informations juridiques, fiscales et
douaniéres liées a votre projet d'investissement

« Prendre en charge toutes les formalités de création
de la société

A PARTIR DE

600,00 ¢

CREATIONS D'ENTREPRISE
CHAQUE ANNEE

conract: Khalid IDRISS! KAITOUNI /p51



PARCS

IMPLANTEZ VOTRE ENTREPRISE AU MAROC AVEC UNE
INDUSTRIELS

SOLUTION LOCATIVE INNOVANTE

» Des parcs industriels modernes et sécurisés,
idéalement localisés

« Des terrains viabilisés a construire, et des batiments
industriels préts a I'emploi

« Un gestionnaire unique sur place offrant une palette de
services pratiques mutualisés comprenant
I'accompagnement administratif, la sécurité, le ramassage

des déchets, la maintenance, la restauration, la santé,
les banques

« Des tarifs de location trés compétitifs évitant I'immobilisation
de capitaux

POUR LES TERRAINS

INDUSTRIELS :
A PARTIR DE

POUR LES BATIMENTS
INDUSTRIELS :

A PARTIR DE €0

PARC INDUSTRIEL
v BETTABARK

‘ PARC INDUSTRIEL

o PARCS INDUSTRIELS

,—— LOTS INDUSTRIELS LOCATIFS
PROPOSES

conTACT: Mounir BENYAHYA /p51



KLUSTER CFCIM
(B LIBEREZ VOTRE POTENTIEL D'ENTREPRENEUR

« Etre partenaire du Kluster et participer au financement
d'un projet novateur et fédérateur unique en Afrique

o Bénéficier d'un programme complet : Networking,
Hébergement, Adhésion gratuite...

« Rejoindre la communauté Africa Startups

o Bénéficier d'un club de Business Angels préts a investir
dans votre projet

ADHESION “S0US RESERVE
OFFERTE POUR D'ACCEPTATION DU DOSSIER

1] PERII}I]E PAR LE COMITE DU KLUSTER
DE 2 ANNEES"

‘o]

Business Angels
CFCIM

conTacT: Zeineb BENKHADRA /p51

HEBERGEMENT DE V.I.E.
HEBERGEZ VOTRE V.LE. AUCCEUR DE CASABLANCA

« Bureaux entiérement équipés
« Mettre a votre disposition plusieurs services de la CFCIM :
listes sectorielles, informations juridiques... ¢

5 000,00'MAD

HEBERGES
CHAQUE ANNEE

conTACT: Aziza AFANE /p51

HEBERGEMENT D'ENTREPRISES
HEBERGEZ VOTRE ENTREPRISE AU CEUR DE CASABLANCA

o Accéder a la communauté d'affaires de la CFCIM

» Partager des informations et des expériences entre les
entreprises hébergées

A'PARTIR DE

5 000,00 MAD

450,00¢
/MOIS

HEBERGEES CHAQUE ANNEE

ENTREPRISES

conTAcT: Aziza AFANE /p51
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SCANNE
98

- APPREHENDER UN MARCHE
- AUGMENTER VOTRE VISIBILITE

- RENCONTRER LES ACTEURS D'UN MARCHE AU MAROC ET A L'INTERNATIONAL



APPREHENDER UN MARCHE

- ETUDE DE MARCHE SUR MESURE

- TEST SUR L'OFFRE

- VEILLE SECTORIELLE

- GUIDE DES AFFAIRES AU MAROC ET ANALYSES DE POTENTIELS DE MARCHES
- BUSINESS PLAN

- ENQUETE DE NOTORIETE



ETUDE DE MARCHE

ELABOREZ VOTRE ETUDE DE MARCHE SUR MESURE
SUR MESURE ET EN TOUTE CONFIDENTIALITE

o Comprendre son environnement sectoriel et acquérir
des informations fiables et de premiére main
grace au réseau des partenaires de la CFCIM

« Appréhender son développement et identifier des
clients ou partenaires potentiels ayant
un intérét pour vos produits ou vos prestations

« Obtenir une base de données intégrant les contacts
qualifiés de vos concurrents, clients et/ou partenaires
potentiels

TARIFS
SUR

DEVIS

—— ETUDES DE MARCHE
REALISEES CHAQUE ANNEE

conTact: Charafa CHEBANI /p51



TEST SUR L'OFFRE
EVALUEZ L'INTERET DE VOTRE OFFRE COMMERCIALE

s Evaluer le potentiel de marché pour votre offre commerciale
o Optimiser vos actions de prospection et identifier
des partenaires intéressés par vos produits/prestations

A'PARTIR DE

27 500,00 MAD
2 50000¢

REALISES CHAQUE ANNEE

conTAcT: Charafa CHEBANI /p51

VEILLE SECTORIELLE
OBSERVEZ L'EVOLUTION D'UN MARCHE U D'UN SECTEUR

o Recevoir un état des grandes tendances de votre marché cible
et une présentation de ses différents intervenants

o Faire évoluer le projet en une mission de prospection avec
un programme de rendez-vous qualifié

A PARTIR DE
REALISEES CHAQUE ANNEE +w U 27 500,00 MAD
VEILLES 2 b00,00¢
SECTORIELLES

contact: Charafa CHEBANI /p51

GUIDE DES AFFAIRES AU MAROC ET ANALYSES
ET POTENTIELS DE MARCHES

CONSULTEZ DES OUVRAGES ALLANT DE LA PRATIQUE DES AFFAIRES
A\LA PRESENTATION DETAILLEE D'UN SECTEUR D'ACTIVITE

e Disposer d'outils pour affiner votre stratégie d'implantation
o Analyser I'acceés au marché et ses perspectives d'évolution

+ 2 O O VENDUS CHAQUE ANNEE

EXEMPLAIRES

A'PARTIR DE

550,00 MAD
b0,00¢

conTtacT: El Houssine OUASSAH! /p51



BUSINESS PLAN
PROFITEZ DE L'ACCOMPAGNEMENT DE LA CFCIM POUR UN PROJET REUSSI

» Réaliser une analyse par des experts du marché marocain

» Appui et suivi de votre dossier aupres des organismes de
financement

TARIFS
SUR

DEVIS

conTAcT: Aziza AFANE /p51

ENQUETE DE NOTORIETE
IDENTIFIER LE NIVEAU DE RISQUE DE VS PARTENAIRES @

» Apprécier concretement la fiabilité de vos partenaires potentiels

o Assurez-vous de la santé financiére et commerciale d'une société
de droit marocain

A
2 750,00 MAD

250,00¢

contact: Siham MOUSSAOUI /p51



AUGMENTER VOTRE VISIBILITE

- ORGANISATION D'EVENEMENTS SUR MESURE

- INSERTIONS PUBLICITAIRES SUR CONJONCTURE
- SALONS

- BUSINESS FORUMS



ORGANISATION D'EVENEMENTS
SUR MESURE

BENEFICIEZ D'UN ACCOMPAGNEMENT PERSONNALISE

o Vous accompagner dans la création de contenu,

I'organisation de votre événement et la mobilisation
de votre cible

o Profiter de 30 ans d'expérience dans |'organisation
d'événements sur mesure

o Associer |'image de votre entreprise a celle de la CFCIM

TARIFS
SUR

F'. L .
s - v ¥ b S
(PP Pommmumeng NE RRER

707 77 70 R0 0% ALMLAGILD

,—— EVENEMENTS SUR MESURE
ORGANISES CHAQUE ANNEE

contAcT: Hicham BENNIS /p51



INSERTIONS PUBLICITAIRES

CIBLEZ LES DECIDEURS ET GAGNEZ EN VISIBILITE VIA:

SUR CONJONCTURE  (conjonctre) s poemess

o Une revue économique mensuelle

¢ Un site dinformation dédié

o Une e-newsletter hebdomadaire adressée aux
institutionnels et aux adhérents de la CFCIM

A PARTIR DE
3 300,00 MAD

conTACcT: Zineb BENNANI /p51



SALONS
DONNEZ DE LA VISIBILITE A VOTRE ENTREPRISE

o Profiter d'événements médiatisés au Maroc et a l'international

» Générer des courants d'affaires a travers des rencontres
qualifiées

A'PARTIR DE

1650,00 MAD

150,00 ¢
/M?

+6 O O __ SURNOS SALONS

EXPOSANTS

conTAcT: Hicham BENNIS /p51

BUSINESS FORUMS
DONNEZ DE LA VISIBILITE A VOTRE ENTREPRISE

o Initier des courants d'affaires grace aux rendez-vous B to B
o Maximiser vos chances d'étre visible : Un plateau TV,
des conférences thématiques et des trophées

0

BUSINESS
FORUMS

A PARTIR DE

ORGANISES PAR AN

1360,00¢

conTAcT: Hicham BENNIS /p51



RENCONTRER LES AGTEURS D'UN MARCHE
AUMAROC ET A LINTERNATIONAL

- MISSIONS DE PROSPECTION B TO B EN AFRIQUE ET A L'INTERNATIONAL

- MISSIONS DE PROSPECTION SUR DES SALONS PROFESSIONNELS A L'INTERNATIONAL
- ACCOMPAGNEMENT SUR MESURE A L'EXPORT Lol
- EVENEMENTS NETWORKING

- MISSION DE PROSPECTION INDIVIDUELLE AU MAROG

- MISSION DE PROSPECTION COLLECTIVE AU MAROC

- LISTE DE CONTACTS QUALIFIES

- SALONS

- BUSINESS FORUMS

- ORGANISATION DE SEMINAIRES



MISSIONS DE PROSPECTION B TO B EN AFRIQUE
ET A L'INTERNATIUNAL RENCONTREZ VOS POTENTIELS PARTENAIRES

o Organiser une mission de prospection sur mesure :
des programmes de rendez-vous personnalisés avec
les principaux opérateurs de votre secteur d'activité
dans le pays cible

o Comprendre et évaluer votre potentiel marché

o Rencontrer des prospects qualifiés

o Organiser la logistique de votre déplacement

A PARTIR DE

53 ™.\ Missions de
. ) Prospection B to B

(q\ﬁg ? en Afrique et

al’l ional
R al'Internationa

o MISSIONS PAR AN

RENDEZ-VOUS REALISE
| 0usS SES

contact: Amal BELKHEMMAR /p51



MISSIONS DE PROSPECTION SUR DES SALONS PROFESSIONNELS
A L'INTERNATIONAL RENCONTREZ VOS POTENTIELS PARTENAIRES

« Etre en réseau avec les autres entreprises participantes
o Bénéficier d'un acces privilégié au salon professionnel visité
« Etre informé de I'essentiel du marché grace aux CCl
francaises locales
o Profiter d'une programmation sélectionnée en
fonction des poles de compétences du pays et
des besoins exprimés par les entreprises

A PARTIR DE

o MISSIONS PAR AN

/—PERSUNNES ACCOMPAGNEES

conTacT: Nadwa EL BAINE /p51



ACCOMPAGNEMENT SUR MESURE

3 METTEZ EN CEUVRE UN PROJET DE DEVELOPPEMENT
A L'EXPURT A L'INTERNATIONAL

« Etre accompagné selon les besoins et le niveau de maturité
atteint par votre entreprise en matiere d'export

o Gagner du temps dans la démarche d'export en maitrisant les
risques

o Bénéficier de I'expertise de la CFCIM dans le conseil
et I'assistance aux entreprises exportatrices et a celles qui
souhaitent faire leurs premiers pas a l'international

: R CE
INTERNATIONAL

conTacT: Khalid IDRISSI KAITOUNI /p51



EVENEMENTS NETWORKING
PARTICIPEZ A DES RENCONTRES DEDIEES AU NETWORKING

« Etendre son réseau avec des contacts ciblés et qualifiés

o Profiter d'une ambiance conviviale lors d'événements avec
Ou sans contenu

+2 O ORGANISES CHAQUE ANNEE

EVENEMENTS
NETWORKING

A'PARTIR DE

150,00 MAD
13,00¢

coNTACT: Fatima-Ezzahra JAMIL /p51

MISSION DE PROSPECTION INDIVIDUELLE AU MAROC
OPTIMISEZ VOTRE PROSPECTION

o Accéder aux décideurs ciblés
« |dentifier rapidement des clients ou partenaires potentiels

A PARTIR DE
ORGANISEES +1 O O
CHAQUE ANNEE MISSIONS 1800,00¢
INDIVIDUELLES

conTacT: Khadija EL IDRISSI /p51

MISSION DE PROSPECTION COLLECTIVE AU MAROC
BENEFICIEZ D'UNE MISSION CLES EN MAIN

¢ Organiser des programmes de rendez-vous B to B
« Concevoir un séminaire de présentation du marché ciblé en
présence d'opérateurs et de décideurs marocains

240

SUR
ENTREPRISES

ACCOMPAGNEES
EN MISSIONS DE PROSPECTION

DEVIS

conTacT: Khadija EL IDRISS! /p51



= LISTE DE CONTACTS QUALIFIES
SELECTIONNEZ DES CONTACTS A PARTIR DE CRITERES PREDEFINIS

» Contacter directement vos interlocuteurs
» Identifier des clients ou des partenaires potentiels grace
a une base de données préte a 'emploi

+8 U K _ DISPONIBLES

CONTACTS DANS NOS BASES
QUALIFIES

A'PARTIR DE

6 600,00 MAD
600,00¢

conTacT: Khadija EL IDRISSI /p51

SALONS
INSCRIVEZ-VOUS DANS LA DYNAMIQUE DE MARCHES PROMETTEURS

o Générez des courants d'affaires
o Profitez de programmes de rendez-vous avant et pendant le salon

A PARTIR DE

SUR NOS SALONS

U0

EXPOSANTS

150,00 ¢

conTAcT: Hicham BENNIS /p51

BUSINESS FORUMS
ACCELEREZ VOTRE CYCLE DE VENTE

e Initier des courants d'affaires grace aux rendez-vous B to B
» Valoriser vos innovations et votre expertise

A'PARTIR DE

15 000,00 MAD
1300,00¢

+ 5 _ ORGANISES PAR AN
BUSINESS

FORUMS

conTACT: Hicham BENNIS /p51



ORGANISATION DE SEMINAIRES

BENEFICIEZ D'UN AGCOMPAGNEMENT SUR MESURE ET D'UN EVENEMENT
CLES EN MAIN

s Profiter d'un réseau centenaire et de 30 ans d'expérience
dans l'organisation d'événements

» Vous accompagner dans la création de contenu, I'organisation de
votre évenement et la mobilisation de votre cible

TARIFS
SUR

DEVIS

_ﬂ O SUR MESURE
ORGANISES CHAQUE ANNEE

SEMINAIRES

conTACT: Hicham BENNIS /p51







(C FORMER ET RECRUTER

N
o _,.__
yi &

|

EIEERETN




SCANNEZ Ml

P

- ECOLE FRANCAISE DES AFFAIRES (EFA)

- CYCLES PROFESSIONNALISANTS EN INTER-ENTREPRISES (CEFOR ENTREPRISES)

- SEMINAIRES EN INTER-ENTREPRISES (CEFOR ENTREPRISES)

(C; FORMER ET RECRUTER

- FORMATION SUR MESURE EN INTRA-ENTREPRISE (CEFOR ENTREPRISES)
- ECOLE FRANGAISE DES AFFAIRES (EFA) - LICENCE PROFESSIONNELLE
- FORMATION A LA MEDIATION

- AIDE AU RECRUTEMENT

o A — -
e




ECOLE FRANGAISE DES
A F FAI R ES [EFA] Z%RM:;O\QUS ENFANTS DANS UN ETABLISSEMENT FRANGAIS

« Obtenir des dipldmes d’Etat Francais et intégrer le
marché du travail en tant que « Chargé de la Gestion
et de I'Activité Commerciale de I'Entreprise »

» S'adapter et évoluer dans le monde de I'entreprise en
s'appuyant sur de solides méthodes de travail

« Etre formé dans une école certifiée selon la norme
ISO9001 version 2008 depuis I'an 2000

. Etre en lien permanent avec les entreprises a travers la
Junior Entreprise et les projets sociaux de I'EFA

« Transformer votre expérience en dipléme a travers
la VAE - Validation des Acquis de I'Expérience

TARIFS

4090,00¢€

Les métiers auxquels prépare I'EFA:

o BAC+2 en Management :
Chargé de la Gestion et de I'Activité
Commerciale de I'Entreprise

e BAC+3 en Management :
Licence Professionnelle en
Management Opérationnel
des Entreprises

o BAC+2 en Commerce et Distribution :
Gestionnaire d'une Unité
Commerciale et de Distribution

e BAC+3 en Commerce et Distribution :
Responsable de la Distribution

Ecole Francaise
des Affaires

LAUREATS DEPUIS LA CREATION
an

MOIS EST LE DELAI MOYEN
/ DE RECHERCHE D'EMPLOI

conTAcT: Amine BARKATE /p51



CYCLES PROFESSIONALISANTS EN INTER-ENTREPRISES
[GEFUR ENTREPRISES] VISER UN PARCOURS PROFESSIONNALISANT

« Planning et horaires adaptés aux professionnels
o Formations évoluant chaque année en fonction
des attentes du marché et du monde professionnel

TARIFS
SUR DEVIS

DUREE MOYENNE

DU CYCLE

' CHAMBRE FRANGAISE
(’ DE COMMERCE ET D’INDUSTRIE
DU MAROC
CEFOR Entreprises

Exemples de Cycles :

o Métier d'Assistante de Direction
o Métier de Formateur

« Savoir Acheter avec Efficience
o Le Métier de Responsable
Communication

—— PERSONNES FORMEES
CHAQUE ANNEE

conTAcT: Mounir FERRAM /p51




SEMINAIRES EN INTER-ENTREPRISES
ICEFUR ENTREPRISES] UNE OFFRE STANDARD POUR REPONDRE A DES BESOINS INDIVIDUELS

« Profiter de formations évoluant chaque année en
fonction des attentes exprimées par les entreprises

« Renforcer les compétences de | 'entreprise sur des
thématiques précises

« Profiter du partage d'expérience avec les participants

o Acquérir des connaissances pratiques issues du terrain

TARIFS SUR

DEVIS
DUREE DU

SEMINAIRE

' CHAMBRE FRANGAISE
(’ DE COMMERCE ET D’INDUSTRIE
DU MAROC
CEFOR Entreprises

Exemples de Séminaires :

o Droit du Travail Marocain
o Nouvelle Procédure de Licenciement
o Marketing Digital

» Recouvrement de Créances

o Leadership au Féminin

,—— PERSONNES FORMEES
CHAQUE ANNEE

conTACT: Mounir FERRAM /p51



FORMATION SUR MESURE EN INTRA-ENTREPRISE
ICEFUR ENTREPRISES] UNE REPONSE SPECIFIQUE A DES BESOINS D'EQUIPES

« L'ingénierie de formation : Recenser vos besoins en
formation et élaborer votre plan annuel
« Parcours de formation sur mesure pour chaque entreprise
o Déroulement des formations au choix sur le campus de
la CFCIM ou sur le site de I'entreprise
« Formations évoluant chaque année en fonction
des attentes exprimées
o Agir et simplifier toutes les démarches administratives
a mener vis-a-vis de votre GIAC et de 'OFPPT

TARIFS
SUR DEVIS

' CHAMBRE FRANGAISE
(’ DE COMMERCE ET D’INDUSTRIE
DU MAROC
CEFOR Entreprises

Exemples de Formations :

o Performance Commerciale

o Rationalisation des Achats

o Rationalisation de

la Fonction Financiére
Formation de Formateur

— PERSONNES FORMEES
CHAQUE ANNEE

conTACT: Mounir FERRAM /p51



eﬂa ECOLE FRANGAISE DES AFFAIRES (eFvy  JRHATHAL
scote Framcaise  SOYEZ OPERATIONNEL DES LA SORTIE DE L'ECOLE

des Affaires

¢ Consolider vos acquis théoriques par une expérience pratique
» Bénéficier déja d'une premiére expérience professionnelle et
faciliter considérablement l'insertion dans le monde du travail

45 000,00 MAD
4090,00¢
/AN

RESPONSABLE DISTRIBUTION

—— MANAGEMENT OPERATIONNEL

conTAcT: Amine BARKATE /p51

FORMATION A LA MEDIATION
DEVENEZ MEDIATEUR AGREE CME/CMAP

» Devenir médiateur agréé Centre de Médiation pour |'Entreprise
de la CFCIM - CME et Centre de Médiation et d'Arbitrage de Paris -CMAP-
« Etre formé & la médiation grace a des connaissance théoriques,
des jeux de réles, des exposés et des interventions

interactives
FORMEES CHAQUE ANNEE + 3 O
PERSONNES
contact: Khalid IDRISS! KAITOUNI /p51
AIDE AU RECRUTEMENT

PROFITEZ DU DISPOSITIF D'AIDE AU RECRUTEMENT

o Bénéficier d'un espace CFCIM pour le déroulement des entretiens
et finaliser 'ensemble des démarches d'aide au recrutement
dans un délai de 6 a 8 semaines

» Bénéficier d'une assistance dans le recrutement de profils étrangers

TARIFS
_ﬂ O ACCOMPAGNEES

SUR
CHAQUE ANNEE
ENTREPRISES

DEVIS

CONTACT: Aziza AFANE /p51
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SCANNEZ Ml

- CENTRE DE MEDIATION POUR L'ENTREPRISE (CME)

S391111

- RECOUVREMENT DE CREANCES

$3134an0s34 @




CENTRE DE MEDIATION POUR
L'ENTREPRISE [CME] RESOLVEZ AUTREMENT VOS CONFLITS

« Une solution amiable, rapide et confidentielle

« Garantir l'intervention de médiateurs formés et qualifiés
nommeés par une commission d’agrément indépendante

o Partenariat privilégié entre le Centre de Médiation et
d'Arbitrage de Paris—-CMAP et la CFCIM

EN FONGTION

Cenire

de Médiation
N—" pour I’Entreprise

A CHAMBRE FRANCAISE
(€9 o= commerce ETDiNoUSTRIE
nnnnn 3

DOSSIERS
TRAITES CHAQUE ANNEE

contact: Khalid IDRISS! KAITOUNI /p51



RECOUVREMENT
- RECOUVREZ A L'AMIABLE LE PAIEMENT D'UNE CREANGE
DE CREANGES AUPRES D'UN DEBITEUR

o Bénéficier du statut et du réseau de la CFCIM

« Avoir un interlocuteur unique en charge du dossier

« Gagner du temps

o Obtenir un recouvrement fiable avec une communication
réguliere de I'état d'avancement du dossier

DU MONTANT
RECOUVRE

CHAQUE ANNEE

CONTACT: Aziza AFANE /p51



VUS CUNTACTS

PHILIPPE CONFAIS
DIRECTEUR GENERAL
PCONFAIS@CFCIM.ORG
+212 (0) 5.22.43.96.35

AMAL BELKHEMMAR

RESPONSABLE DES MISSIONS DE PROSPECTION B TO B EN

AFRIQUE ET A L'INTERNATIONAL
ABELKHEMMAR@CFCIM.ORG
+212(0) 522 43 96 31

AMINE BARKATE

DIRECTEUR DE L'ECOLE FRANCAISE DES AFFAIRES (EFA)

ABARKATE@CFCIM.ORG
+212 (01 5.22.34.90.26

AZIZA AFANE

ATTACHEE ADMINISTRATIVE-DAICE-
AAFANE@CFCIM.ORG

+212 (0] 5.22.43.96.40

CHANTAL MAUREL
CHARGEE DES VISAS
CMAUREL@CFCIM.ORG
+212(0152220 10 10

CHARAFA CHEBANI

DIRECTRICE DU POLE CFCIM-BUSINESS FRANCE
CCHEBANI@CFCIM.ORG

+212 (0] 5.22.43.96.33

EL HOUSSINE OUASSAHI

CHARGE D'INFORMATION CFCIM-BUSINESS FRANCE
HOUASSAHI@CFCIM.ORG

+212 (01 5.22.43.96.08

ELSA KONAN
CHARGEE DE MISSIONS
EKONAN@CFCIM.ORG
+212(0) 522 43 96 02

FATIMA-EZZAHRA JAMIL
RESPONSABLE MARKETING
FEJAMIL@CFCIM.ORG
+212(0) 5.22.43.29.80

JEAN-MARC PONS
SECRETAIRE GENERAL
JMPONS@CFCIM.ORG
+212(0) 5.22.43.96.35

HICHAM BENNIS

DIRECTEUR POLE SALONS ET EVENEMENTIEL
HBENNIS@CFCIM.ORG

+212 (0) 5.22.43.96.27

KHADIJA EL IDRISSI

RESPONSABLE DES MISSIONS DE PROSPECTION
B T0 B AU MAROC

KELIDRISSI@CFCIM.ORG

+212 (01 5.22.43.96.06

DE COMMERCE ET D’INDUSTRIE
DU MAROC

WWW.CFCIM.ORG

C} CHAMBRE FRANGAISE

KHALID IDRISSI KAITOUNI
DIRECTEUR DE L'APPUI AUX INVESTISSEURS
ET A LA GREATION D'ENTREPRISE
KIDRISSI@CFCIM.ORG

+212 (0) 5.22.43.96.04

MERYEM YOUSRI
SECRETARIAT PRESIDENCE/DG
MYOUSRI@CFCIM.ORG

+212 (0) 5 22 43 96 35

MOUNIR BENYAHYA

DIRECTEUR DES PARCS INDUSTRIELS DE LA CFCIM
MBENYAHYA@CFCIM.ORG

+212 (0) 5.22.59.22.04

MOUNIR FERRAM

DIRECTEUR DU POLE ENSEIGNEMENT ET FORMATION
MFERRAM@CFCIM.ORG

+212 (0) 5.22.35.02.12

NADIA DAHBI

CHARGEE DE MISSIONS DU POLE CFCIM-BUSINESS FRANCE
NDAHBI@CFCIM.ORG

+212 (0) 5.22.43.96.07

NADWA EL BAINE

RESPONSABLE DES MISSIONS DE PROSPECTION SUR LES
SALONS PROFESSIONNELS EN FRANCE ET A L'INTERNATIONAL
NELBAINE@CFCIM.ORG

+212 (0) 5 22 43 96 23

ZEINEB BENKHADRA

DIRECTRICE DE L'ORGANISATION, DES SYSTEMES D'INFORMA
TION ET DE LA QUALITE

ZBENKHADRA@CFCIM.ORG

+212 (0) 5.22.43.96.10

ZINEB BENNANI

CHARGEE DE COMMUNICATION
ZBENNANI@CFCIM.ORG

+212 (0) 5.22.43.29.82

SELOUA EL MAATAOUI
DIRECTRICE DES ADHESIONS
SELMAATAQOUI@CFCIM.ORG
+212(0)522 4396 11

SIHAM MOUSSAOUI
ASSISTANTE DAICE
SMOUSSAOUI@CFCIM.ORG
+212 (01 5.22.34.96.38




VOUS L'AUREZ COMPRIS!

Ftre membre de la CFCIM, la plus importante Chambre de Commerce
et d'Industrie Francaise a l'International, C'est rejoindre pres de

4000 entreprises adhérentes au Maroc, mais aussi intégrer un
réseau international de 34 000 membres. La CFCIM vous propose
une gamme de plus de 50 services d'appui aux entreprises.

LA CFCIM, VOTRE BUSINESS PARTNER!

NOS IMPLANTATIONS

SIEGE
15, avenue Mers Sultan - 20130 Casablanca
(+212) (0) 522 20 90 90 * cfcim@cfcim.org

DELEGATIONS REGIONALES

Agadir 1 (+212) (0)5 28 84 41 91 « agadir@cfcim.org

Fes :(+212) (0)5 35 94 30 36 * fes@cfcim.org
Ladyoune :(+212)(0)5 28 89 20 73 * laayoune@cfcim.org
Marrakech :(+212)(0)5 24 44 94 91 » marrakech@cfcim.org
Meknes :(+212) (0)5 35 52 22 10 » meknes@cfcim.org
Oujda :(+212) (0)5 36 71 05 71 « oujda@cfcim.org
Rabat 1 (+212) (0)5 37 68 24 29 « rabat@cfcim.org
Tanger 1 (+212) (0)5 39 32 22 22 « tanger@cfcim.org

~ e~~~ o~ o~

BUREAU DE REPRESENTATION DE LA CFCIM EN FRANCE
46, avenue de la Grande Armée - 75017 Paris
(+33) (0) 1 40 69 37 87  paris@cfcim.org

ECOLE FRANCAISE DES AFFAIRES “EFA”
Bd Tarik El Ouahda, Ain Sebaé - 20250 Casablanca
(+212) (0) 5 22 35 53 53 « efa@cfcim.org

CENTRE DE FORMATION DES ENTREPRISES “CEFOR ENTREPRISES”
Bd Tarik El Ouahda, Ain Sebaa - 20250 Casablanca
(+212) (0) 522 35 02 12 * cefor@cfcim.org

PARCS INDUSTRIELS
(+212) (0) 522 59 22 04 « parcsindustriels@cfcim.org

CENTRE D’AFFAIRES
(+212) (0) 5 22 43 96 40 * centreaffaires@cfcim.org

CENTRE DE MEDIATION POUR L'ENTREPRISE “CME" g
(+212) (0) 5 22 43 96 38 « centredemediation@cfcim.org S
Rejoignez-nous www.cfcim.org
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’p CHAMBRE FRANGAISE

(’ DE COMMERCE ET D’INDUSTRIE
DU MAROC
WWW.CFCIM.ORG
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