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CHIFFRES DU SECTEUR
Pop.en M ‘ PIB/hab. (USD) ‘ Croissance PIB (%) 2016 ‘ Croissance PIB (%) 2017 Note env! des affaires
. 46
34,5 ‘ 3 004 ‘ 1,2 ‘ 4,3 ‘ A4 Sites de 425 M d’unités-
production boites
Sources : Coface, 2018
CA global 1,3 Md EUR
SO CARACTERISTIQUES DU MARCHE
Taille du marché Infrastructures 143 hopitaux et
h talie 400 cliniques
Tendances ospitalieres privées
P L'industrie pharmaceutique marocaine constitue la deuxiéme activité chimique du Maroc. Le secteur occupe la deuxiéme place a I'échelle du
continent africain. _
21 311 lits dans
P La production locale permet de couvrir 65 % des besoins nationaux. 10 % de la production sont exportés vers les pays européens, asiatiques, . le public
. Nombre de lits
arabes et africains. 10 560 dans le
rivé
P La consommation annuelle par habitant représente environ 40 EUR. P
Evolutions 9 000 dans le
Nombre de privés
» Mise en place de TAMO (Assurance Maladie Obligatoire) en 2004 et du Ramed (Régime d’assistance médicale) en 2012 : assurance maladie pour médecins 8 000 dans le
les plus démunis. public
P Le plan d’accélération industrielle cible I'industrie pharmaceutique, qui ambitionne la création de 2 écosystémes : fabrication de dispositifs médicaux
et production de médicaments sur le marché. Un budget de 40,6 M EUR sera consacré a la mise en place de la stratégie.
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La concurrence et positionnement de la France ATOUTS DE L’OFFRE
FRANCAISE

La concurrence locale / internationale

p Tres grandes multinationales
implantées au Maroc depuis de
nombreuses années.

p Les principaux fabricants marocains sont Laprophan, Cooper Maroc, Bottu, Iberma, Sothema, Pharmaceutocal Institute, Polymedic, Galenica,
Steripharma, Synthemedic.

p Opérateurs étrangers : Astrazeneca, Bayer, GSK, MSD, Pfizer, Roche.

» Investissements récents : p Qualité reconnue des produits

francais.
* Le groupe GSK a fait de Casablanca son hub Afrique du Nord. Il est 3¢2me sur le marché pharmaceutique privé au Maroc, revendique 6 % de
parts de marché et 54 M EUR de chiffre d’affaires, et entre 7 et 8 millions d’unités par an. p Une grande partie de la production
. . . . . . . . . . . fabriquée localement en sous-
* Le groupe saoudien d’industrie pharmaceutique, Saudi Pharmaceutical Industries & Medical Appliances Corporation, vient d’annoncer trait;nce

I'extension de sa filiale. Spimaco Maroc exploite déja une unité de production industrielle a Tanger.

p- Intérét pour le marché africain.

Le positionnement de I'offre francaise
p Déploiement de la R&D francaise.

P Filiales de production : Sanofi, Maphar, Servier.
> il i o p Participation aux progrés
Filiale de représentation : Pierre Fabre. thérapeutiques locaux.

p Mise en place de stratégies de

prévention et sensibilisation.
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l‘ OPPORTUNITES POUR L’OFFRE FRANGAISE

Plan Santé 2025 — 3 piliers — 25 axes — 125 actions
p- Pilier 1 : Organiser et développer I'offre de soins en vue d’améliorer 'accés aux services de santé

Organiser l'offre de soins ; développer le réseau hospitalier public ; renforcer I'accés au réseau hospitalier et au réseau des ESSP MS ; développer
la médecine de proximité et de famille ; appuyer le Plan national des urgences médicales ; améliorer 'accés aux produits sanguins sécuriseés.

p Pilier 2 : Renforcer les programmes nationaux de santé et de lutte contre les maladies

Consolider les programmes de la « Santé de la mére et de I'enfant » ; renforcer la promotion de la santé des populations & besoins spécifiques ;
renforcer les programmes de lutte contre les maladies non transmissibles et transmissibles ; mettre a jour le Plan national de santé mentale et
psychiatrique ; lancer de nouveaux programmes et stratégies sanitaires ; renforcer la veille et la sécurité sanitaires.

p- Pilier 3 : Améliorer la gouvernance et optimiser I'allocation et I'utilisation des ressources

Elargir la couverture médicale de base pour tendre vers la Couverture sanitaire universelle (CSU) ; pallier la pénurie en ressources humaines de la
santé ; améliorer les conditions de travail et motiver les professionnels de santé ; renforcer 'encadrement Iégislatif et réglementaire du secteur de
la santé ; réviser I'organisation du secteur public de la santé ; instaurer un systéme national d’information sanitaire intégré ; améliorer le
management et la performance des services de santé.

Les médicaments génériques et biosimilaires

P Au regard du pouvoir d’achat local, les génériques sont tout a fait appropriés et plus accessibles — ils exécutent 24 % des ordonnances du Maroc. Le
ministére de la Santé a annoncé avoir autorisé la commercialisation d'une série de médicaments génériques fabriqgués au Maroc utilisés pour
le traitement de I'épilepsie, du cancer de la prostate, de la septicémie, de la diarrhée et des maladies cardio-vasculaires.

P Le ministére a autorisé en juin 2017 la commercialisation d'un médicament générique antirétroviral composé du Ténofovir, actif contre le virus de
I'hépatite B (VHB), au profit d'un laboratoire marocain d'industrie pharmaceutique.
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SECTEURS PORTEURS

Top 10 des classes thérapeutiques :

p Appareil digestif et métabolisme
19,1 %

p Systéme nerveux : 17,7 %

p Appareil respiratoire : 10,8 %

p Anti-infectieux par voie générale : 8,6 %
p Appareil génito-urinaire : 8,4 %

p Appareil locomoteur : 7,7 %

p Dermatologie : 6,2 %

p Appareil cardio-vasculaire : 5,6 %

p Organe de sens: 5,3 %

p Hormones : 3,4 %
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@»» CLES D’ACCES

Le profil des partenaires commerciaux / Approche commerciale a privilégier

P Les laboratoires au Maroc sont répartis en trois catégories :
* |les filiales de multinationales ne disposant pas de site de production sur place ;
* |es entreprises mixtes qui représentent des filiales de multinationales tout en fabriquant leurs propres médicaments ;
* les entreprises marocaines fabriquant leur propre palette de médicaments génériques.

P Laboratoire / grossiste / pharmacie / consommateur est le circuit prédominant pour la distribution de médicaments : prés de 90 % des produits
transitent par ce circuit pour le marché intérieur.

P Au Maroc, la loi n'interdit pas & I'Etat d’importer des produits identiques a ceux fabriqués localement.

P Dans les actions d’exportation vers le Maroc, identifier un partenaire qui se chargera des démarches administratives, des autorisations de mise sur
le marché et du développement commercial. Envisager également une implantation locale pour la représentation des produits.

La réglementation spécifique

P La loi 10-94 sur 'exercice de la médecine pourrait étre remplacée par I'avant-projet 131.13. L’article 60 a permis d’ouvrir le capital des structures
privées a toute personne, médecin ou non.

P Fin septembre 2013, adoption de la loi n°84-12 relative a I'efficacité et I'efficience du systéme de controle et de la qualité des produits médicaux.
Création d’'une Commission nationale consultative des dispositifs médicaux : avis sur les demandes d’enregistrement des dispositifs médicaux,
évaluation du matériel médical importé et délivrance d’un certificat d’enregistrement.
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NIVEAU DE TAXATION

P La durée moyenne d’enregistrement
d’un produit est d’environ 5 ans.

P L’autorité qui certifie les produits est
une branche du ministére marocain
de la Santé.

P Exonération des droits de douanes
des produits européens.

P TVA: 7%

P Taxe parafiscale : 0,25 %
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=) POURALLER PLUS LOIN Kn . NOUS CONTACTER

PROCUREZ-VOUS LE GUIDE DES AFFAIRES BUSINESS FRANCE AU MAROC

Pour comprendre les specificitts commerciales de ce pays et vous aider a faire les 1 Chambre francaise de Commerce
bons choix : de linformation trés opérationnelle assortie de conseils précieux. et d’Industrie du Maroc

Commandez-le...
15 avenue Mers Sultan

RETROUVEZ TOUTES LES PUBLICATIONS BUSINESS FRANCE SUR LE MAROC - 20130 Casablanca
EN SUIVANT CE LIEN: T TOT Maroc

https://export.businessfrance.fr/prestations/conseil/marches-et-secteurs/analyse-et-
potentiel-de-marche-export.html

www.cfcim.org
Tel. : +212 (0) 522 43 96 49
Mail : cchebani@cfcim.org

= LES EVENEMENTS A NE PAS MANQUER = g =

Toute reproduction, représentation ou diffusion, intégrale ou

Salon International de la Parapharmacie, Paramédical et du Bien-étre Nl : - SENIEE, (R GRS (SRS G 6 Seili U GUEINE Sumaei:
@ X a8 que ce soit, papier ou électronique, effectuée sans
Officine Expo a Marrakech & A \ v — S I'autorisation écrite expresse de Business France, est interdite
bl £ R et constitue un délit de contrefagcon sanctionné par les articles
L.335-2 et L.335-3 du code de la propriété intellectuelle.

POUR CONNAITRE LES GRANDS RDV SUR LE SECTEUR DES MEDICAMENTS ET A2 AL R = _ =LAUSE DE NONRESFORSABIEITE
BIOTECHS: R ~ r 1 s Business France ne peut en aucun _cas étre tenu pour
: - ’ -y A 9 : responsable de I'utilisation et de I'interprétation de I'information
http://www.programme-france-export.fr/ contenue dans cette publication dans un but autre que celui qui

est le sien, & savoir informer et non délivrer des conseils
personnalisés. Les coordonnées (nom des organismes,
adresses, téléphones, télécopies et adresses électroniques)

“¢  GRACE AU V.LE, DETECTEZ VOS FUTURS CHAMPIONS A L'EXPORT ! e ies G e i momaions o aomces conenes

dans ce document ont été vérifiées avec le plus grand soin.

Business France ne saurait en aucun cas étre tenu pour
i . \ g ble d'éventuels ch ts.
I @BF_VIE N° azur 0810 659 659 export.businessfrance fr/ivie i SRR SR e
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