
 

 
 
 

PAVILLON FRANCE 

S.I.B. - SALON INTERNATIONAL DU BATIMENT 
 

MAROC - Casablanca 
23 au 27 novembre 2016 

 
 

« Premier salon marocain à dimension internationale,  
Rendez-vous incontournable des professionnels locaux et étrangers 

opérant dans le secteur du bâtiment et métiers annexes » 
 
 

VOUS ÊTES... 

Une entreprise spécialisée dans la 
construction, l’aménagement, la décoration, le 
sanitaire, la climatisation, l’isolation, l’éclairage, 
la menuiserie, l’outillage, la sécurité, un bureau 
d’études, un architecte … 

 VOUS VOULEZ... 

Développer vos affaires dans l’ensemble des 
pays du Maghreb et être présent sur celui  
considéré comme la plateforme d’affaires vers 
l’Afrique subsaharienne. 

 
 
 

EN PARTENARIAT AVEC : 



Cet évènement vous est proposé dans le cadre du programme annuel France Export 
soutenu par l’Etat. 
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• S. I. B.  Rdv biennal ciblant plus de   700 sociétés 

nationales et étrangères, avec 200 000 visiteurs 
attendus, est considéré par les professionnels comme 
l’une des vitrines les plus importantes du bâtiment & TP, 
de l’architecture, l’aménagement du territoire, les 
nouvelles technologies et le développement durable. 

• La France est le premier client et l’un des principaux investisseurs du Maroc, qui a 
su conduire, depuis 10 ans, des réformes sectorielles structurées.  

• Les entreprises de toutes tailles viennent au Maroc, havre de stabilité économique et 
politique, considéré comme une plateforme de rencontres, de savoir-faire, d’échanges. 

 

 

THÉMATIQUES DU SALON 
 

 
10 SECTEURS D’ACTIVITE SUR  2 HALLS EXPOSANTS MAROCAINS & INTERNATIONAUX  :    
 

Gros œuvre - Matériel & outillage du bâtiment - Equipements électriques et systèmes intégrés – Sanitaire et 
climatisation – Menuiseries et fermetures - Finition et revêtement – Décoration et ameublement – Sécurité - 
Informatique & services – Formation – Bureaux d’études et de contrôle. 
 

PROFIL DES VISITEURS  :    
 

Architectes – Ingénieurs – Investisseurs – Urbanistes – Paysagistes – Programmeurs Fabricants – Importateurs et 
Distributeurs de produits de bâtiment - Entreprises publiques et privées – Chercheurs – Professeurs, enseignants 
- Ecoles et instituts spécialisés – Presse – Associations - Administrations 

  
 

LES AVANTAGES DU PAVILLON FRANCE 
 

 

• Des coûts de participation réduits et un stand « clé en main ». 

• Un déjeuner networking, séminaire en présence des experts de votre 
secteur, organisé dans les locaux de la CFCIM – Maroc, la veille du salon. 

• Une étude de marché sur le secteur des matériaux de construction et 
produits de second-œuvre Maroc, Oct. 2016 ». 

 
 

Exposer sur le Pavillon France, c’est rejoindre un groupement de stands d’entreprises françaises réunies sous une 
bannière « Créative France » permettant d’accroître votre visibilité. 

 
 
 
 
 
 
 

 
 
  

« Sadef France était présent sur le Maroc depuis de nombreuses années en suivant ses clients français réalisant 
des chantiers sur place. Le SIB 2014 a été l’occasion de rencontrer en l’espace d’une semaine les principaux 
acteurs locaux de la construction métallique et de gagner un temps considérable sur la prospection.  
Nous avons depuis réalisé des chantiers conséquents, avec une perspective de croissance importante. 
 
En 2015, nous avons aussi participé avec Business France aux salons Batimatec d’Alger et ERA de Oran ce qui 
nous a permis d’accroître notre notoriété et de bâtir des relations de long terme avec des partenaires majeurs.  
Plus généralement, l’accompagnement et le ciblage de Business France permettent aux entreprises françaises 
d’avoir des contacts privilégiés avec les décideurs industriels locaux ». 

TÉMOIGNAGE 

 
Jean-Christophe ROZALSKI 

Directeur Général 
SADEF France 

 

 
30 ans de 
succès ! 

 
 

16ème édition  
 
 
 

 



Cet évènement vous est proposé dans le cadre du programme annuel France Export 
soutenu par l’Etat. 
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NOTRE OFFRE 
 

Date limite d’inscription : 2 mai 2016 

 

FORFAITS MONTANT HT MONTANT TTC 

Stand individuel de 9 m² 
3 300 € 

 

 

3 960 € 
 

 

 
Stand individuel de 12 m² 
En fonction des disponibilité 
 

4 200 € 
 

 

5 040 € 
 

 

 
Stand individuel de 18 m² 
En fonction des disponibilité 
 

6 400 € 
 

 

7 680 € 
 

     

 
Supplément stand en angle 
(en fonction des disponibilités) 

 

  200 €   240 € 

* Pour les grands groupes et leurs filiales merci de nous consulter. 

Tous les stands sont aménagés et décorés selon la signalétique Créative France avec plancher technique, enseigne avec votre logo, branchement électrique (1 spot / 
3m²) et mobilier (exemple de base pour un 9m², doublé à partir de 18m²): 1 table ronde, 3 chaises, 1 comptoir information avec rangement fermant à clef et présentoir à 
documentation inclus, 1 tabouret haut, 1 corbeille à papier. Sol : moquette. nettoyage journalier de votre stand, gardiennage la veille le jour du démontage inclus. 

Notre offre comprend la création de votre Vitrine YOU BUY FRANCE : un espace web pour exposer pendant 1 an vos produits et savoir-faire sur www.youbuyfrance.com,      
le site mondial de promotion des exportateurs français. 

 
 

SERVICES INCLUS 
 

 

 
Catalogue 
exposants 

 
Etude de marché 

 

 
Déjeuner networking 

 

 
Vitrine YouBuy 

France 

 

 
Pour préparer votre salon en amont : 
 
 Publicité au sein de la Revue 

Conjoncture. 

 
 Catalogue présentant les exposants du 

pavillon France diffusé largement 
pendant le salon. 
 

 Etude du marché des matériaux de 
construction et produits de second-
œuvre au Maroc. 

 
 

 Pendant le salon : 
 
 Déjeuner Networking, séminaire organisé 

la veille du salon en présence d’experts du 
secteur du bâtiment du Maroc : fédérations 
professionnelles, donneurs d’ordres publics 
et privés … 
 

 Accès à l’espace accueil BUSINESS 
France, rafraîchissements, café et 
pâtisseries. Hôtesse Franco-Marocaine 
disponible pour traduction éventuelle. 

 
 
 

 Après le salon : 
 

 Visibilité sur 
www.youbuyfrance.com,  

le site mondialde promotion des 
exportateurs français, via la 
création de votre Vitrine YOU 
BUY France. 

 
 
 

NOS SERVICES COMPLÉMENTAIRES 
 

 HT TTC 

HOTLINE REGLEMENTAIRE, service de questions-réponses afin d’interroger nos 
experts sur la règlementation dans tous les pays du monde (mini-forfait 4 unités soit 
2 heures) 

175 € 210 € 

PROGRAMME DE RENDEZ-VOUS D’AFFAIRES, pour vous permettre de 
développer votre portefeuille contacts et d’identifier des nouveaux clients, trouver 
un distributeur (4-5 rendez-vous ciblés) 

950 € 1 140 € 



BUSINESS FRANCE, VOTRE PARTENAIRE À L’INTERNATIONAL 
 

 
Avec son réseau d’experts sectoriels au plus près des décideurs locaux 
et des opportunités, Business France accompagne votre projet de 
développement export et vous ouvre son carnet d’adresses. 
 
Les entreprises qui ont fait appel à nos prestations témoignent : 
• 8 sur 10 ont pu identifier de nouveaux contacts à potentiel. 
• 1 sur 2 développe au moins un courant d’affaires dans les 2 ans  
(enquête IPSOS 2014). 

 

Business France 
77, boulevard Saint Jacques - 75014 PARIS 

Tél : +33(1) 40 73 30 00 - Fax : +33(1) 40 73 39 79 

www.export.businessfrance.fr 

AIDES AU FINANCEMENT 
Financez les dépenses liées à votre  

développement international avec Bpifrance, 
en partenariat avec Business France  

(www.bpifrance.fr).  
 

Pensez également à l’assurance prospection 
COFACE, partenaire de Business France,  

pour couvrir les frais liés à votre participation  
à cet événement. 
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Business France lance sa nouvelle campagne internationale en faveur du rayonnement 
économique de la France et de la créativité française, CRÉATIVE FRANCE. 
Pour plus d’information : creative-businessfrance.fr 

 
 
 
 
 
 

  Retrouvez tous nos événements sur export.businessfrance.fr  
et créez votre alerte e-mail afin d’être informé régulièrement  
et automatiquement des dernières actualités. 

MISSION DECOUVERTE  
BTP Construction 
RUSSIE - Moscou – du 4 au 5 avril 2016 
Contact : svetlana.kulik@businessfrance.fr 

 RENCONTRES ACHETEURS 
BRESIL – Sao Paulo – du 6 au 9 juin 2016 
A l’occasion du salon MOVIMAT 
Contact : fanny.ligier@businessfrance.fr 

 
PROJECT LEBANON, Pavillon France 
BTP Construction,  
Gros et Second-œuvre, Energie 
LIBAN - Beyrouth – du 31 mai au 3 juin 2016 
Contact : marie.maamari@businessfrance.fr 

  
SAUDI BUILD, Pavillon France 
Bâtiment/Second-œuvre 
ARABIE SAOUDITE - Riyadh  
Dates du 17 au 20 octobre 2016 
Contact : jean-francois.leborgne@businessfrance.fr 

RENCONTRES D’AFFAIRES 
Bâtiment/Second-œuvre/Bricolage/Jardinage 
LITTUANIE/LETTONIE – Riga/Vilnius 
Dates du 6 au 10 juin 2016 
Contact : olga.turulina@businessfrance.fr 

  

   
 
 
Pour toute information complémentaire, contactez : 

 

 
Catherine MILLE 

Chargée d’opération 
Export / Bâtiment – Second Œuvre  
BUSINESS FRANCE  
Tél : +33(0) 4 96 17 25 26 
catherine.mille@businessfrance.fr 
 

    Khadija EL IDRISSI 

Responsable des Missions de Prospection B to B au Maroc 
Pôle CFCIM - BUSINESS FRANCE  
Tél : +212 (0) 522 43 96 06 
Tél standard : +212(0) 522 20 90 90 
kelidrissi@cfcim.org  

www.sib.ma 
 

 
 
 
 

VOS PROCHAINS RENDEZ-VOUS 

ATTENTION, 
Nombre de places limité sur le Pavillon France, 

Inscrivez-vous rapidement ! 

Date limite d’inscription : 2 mai 2016 - 

Dans la limite des places disponibles. 

Confirmez dès à présent votre inscription en nous retournant votre 
bulletin d’engagement complété et signé par mail à  : 
BUSINESS France :  service-client@businessfrance.fr 
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